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ULOGA 1 ZNACAJ BANKARSKE GARANCIJE KAO
INSTRUMENTA OBEZBEDEN]JA U MEDUNARODNOJ
TRGOVINI

Mr Aleksandar Luki¢*
REZIME

U poslovima medunarodne trgovine, koje karakteriSe prostorna udalje-
nost stranaka i nemogucnost realne procene kreditne sposobnosti poslovnog
partnera, Cesto se u poslovnim transakcijama javlja potreba za koriS¢enjem
bankarske garancije, kao instrumenta obezbedenja placanja. Obezbediti potra-
zivanja bankarskom garancijom zna¢i, u najveoj mogucoj meri, zaStititi
ckonomske interese poverioca od rizika neizvrSenja ugovora. Bankarska
garancija se, obi¢no, zahteva kada su u pitanju specifi¢ni poslovi, koji nalazu
¢vrs¢u obavezu i sigurnost da ¢e se, ugovorom preuzete obaveze, realizovati
tatno onako kako je naznaCeno. Poznavanje upotrebe bankarske garancije
omogucava bolju pregovaracku poziciju u sklapanju poslova, brze reagovanje na
zahteve javnih poziva za prikupljanje ponuda i obezbedivanje sopstvenih
potrazivanja. Zbog svoje ,,neakcesornosti®, apstraktnosti i ¢injenice da brz i
jednostavan postupak realizacije omogucéuje pokrice velikog broja rizika,
bankarska garancija je jedan od najznacajnijih instrumenata obezbedenja u
medunarodnom prometu.
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UvoD

U savremenim uslovima poslovanja, koje karakteriSe poveéanje obima
medunarodne trgovine, instrumenti obezbedenja i placanja u medunarodnom
platnom prometu sve viSe dobijaju na znacaju. Osnovna karakteristika spoljne
trgovine je nepoverenje izmedu partnera, prouzrokovano distancom izmedu
ugovornih strana. Usled prostorne udaljenosti, u¢esnici u medunarodnoj trgovini
ne mogu poznavati tehni¢ke i tehnoloske kapacitete, finansijsku situaciju i
poslovni moral svojih partnera, te je nivo poverenja izmedu partnera iz razli¢itih
zemalja nizak. Zbog toga je placanje za isporuc¢enu robu ili za izvrSene usluge u
medunarodnom trgovinskom prometu najvazniji deo svake transakcije, a izbor
adekvatnih instrumenata plac¢anja predstavlja jedan od klju¢nih uslova poslovnog
uspeha. Jedan od najznacajnijih instrumenata obezbedenja izvrSenja ugovornih
obaveza 1 placanja, koji ucesnicima u medunarodnoj trgovini pruza najveéu
sigurnost i svodi na minimum dejstvo faktora rizika, je bankarska garancija. S
obzirom na ulogu koju bankarska garancija, kao instrument obezbedenja ima u
medunarodnom prometu, cilj istrazivanja u ovom radu bice sagledavanje njenih
karakteristika, funkcije i znacaja u medunarodnom poslovanju.

Rad je strukturiran kao celina koja se, pored rezimea, uvoda i zakljucka,
sastoji od dva poglavlja u kojima se tretira postavljeni istrazivac¢ki problem.
Predmet prvog poglavlja je definisanje pojma i znacaja medunarodne trgovine,
dok se drugo poglavlje rada bavi analizom uloge i znac¢aja bankarskih garancija u
medunarodnom poslovanju.

1. POJAM I ZNACAJ MEPUNARODNE TRGOVINE

U uslovima savremene proizvodnje i prometa medunarodna trgovina ima
dvostruku ulogu. Ona deluje kao inicijator nove, modernije i produktivnije
proizvodnje i kao realizator ostvarene proizvodnje, koja u uslovima unutrasnjeg
trziSta ne bi bila realizovana. Intenziviranje medunarodne trgovine dovodi do
rasta efikasnosti i rentabilnosti proizvodnje u cilju povecanja njene konku-
rentnosti na unutras$njem i stranim trzistima. U nastojanju da Sto viSe robe izveze
na medunarodnom trzistu, svaki ucesnik na njemu nastoji da se svojom robom
nametne trziStu kvalitetom proizvoda, asortimanom i cenom. U tom cilju, od
proizvodaca koji nastoje da ostvare uspeh na medunarodnom trzistu, neprekidno
se ocekuje da svoju proizvodnju unapreduju, modernizuju i prilagodavaju
zahtevima trziSta na kome dolaze do izrazaja Zelje, ukusi i plateZzne moguénosti
potroSaca.
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Na dinami¢nom i zahtevnom medunarodnom trzistu svaki uCesnik u
medunarodnoj trgovini nastoji da ostvari uspeh dobrom organizacijom proiz-
vodnje, kvalitetom svojih proizvoda, asortimanom, izgledom, svojstvima robe,
cenom i ostalim karakteristikama proizvoda usaglasenim sa zahtevima potrosaca.
Da bi se ovo ostvarilo, u¢esnici u medunarodnoj trgovini mora dobro da poznaju
situaciju na stranom trzisStu, njegove specifi¢nosti i raznovrsne uticaje subjekt-
ivnih i objektivnih faktora (Katunari¢, 1983).

Brz tehnoloski razvoj i snazan uticaj informacione tehnologije poslednjih
decenija, uticali su na strukturalne promene robne proizvodnje i prometa i na
intenzivnu pojavu novih proizvoda i usluga, u skladu sa rastu¢im zahtevima i
potrebama potrosaca. Zbog toga, istrazivanje trziSta u savremenim uslovima
medunarodne trgovine, predstavlja neophodnu polaznu osnovu i uslov uspe$nog
poslovanja. Prilikom istrazivanja inostranog trziSta, zadatak ucesnika u
medunarodnoj trgovini je da Sto potpunije ispita strukturu stranog trzista, cene,
sistem prodaje, znacaj i mogucnosti konkurencije i mnoge druge faktore koji su
ukljuceni u realizaciju plasmana robe i usluga na odredenom stranom trzistu.

Medunarodna trgovina robom predstavlja najznacajniji segment
medunarodne trgovine, koji obuhvata oko 80% ukupne svetske trgovine. Ukupan
svetski robni izvoz iznosio je u 2016. godini 15.464 milijardi dolara. Najvece
ucesée u svetskom izvozu imale su zemlje Evrope 38,4%. Na drugom mestu je
Azija sa uceséem od 34% u svetskom izvozu. Zemlje Severne Amerike (SAD,
Kanada i Meksiko) su ucestvovale u svetskom izvozu sa 14,3%.

Podaci o iznosu i procentima uceS¢a pojedinih regiona u svetu u
ukupnom svetskom izvozu i uvozu prikazani su u tabelama 11 2.

Tabela 1. Medunarodna trgovina po regionima (Izvoz u % i milijardama USD)

1953 | 1963 | 1973 | 1983 [ 1993 | 2003 | 2014 | 2016

I1znos u valuti

Svet 84| 157 579 | 1838 | 3688 | 7380 | 18494 | 15464
Ugesc¢e u procentima

Severna 248 | 199| 173 16,8 | 17,9| 158 135| 14,3

Amerika

Juznai

Centralna 9,7 6,4 43 45 3 3 3,8 3,3

Amerika

Evropa 394 478] 50,9 435| 453| 459 36,8 38,4

Afrika 6,5 57 48 45 2,5 2,4 3,0 2,2

Srednji 27| 32| 41 67| 35| 41 70| 50

istok

Azija 134 125 14,9 191 260 261 32,0 34,0

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, 2017, p. 100.
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Ukupan svetski uvoz u 2016. godini iznosio je 15.799 milijardi dolara.
Prvi svetski uvoznik bile su, kao i kod izvoza, zemlje Evrope sa 37,5% svetskog
uvoza. Na drugom mestu su zemlje Azije sa 30,3% ucesca u svetskom uvozu, i
na treCcem mestu Severna Amerika sa 19,4% svetskog uvoza.

Tabela 2. Medunarodna trgovina po regionima (Uvoz u % i milijardama USD)

1953 | 1963 | 1973 [ 1983 | 1993 | 2003 | 2014 | 2016
Iznos u valuti
Svet 85 | 164 | 594 | 1883 | 3805 | 7696 | 18641 | 15799
UcCesc¢e u procentima

Severna 205 | 16,1 | 17,2 | 185 | 213 | 224 | 177 | 194
Amerika
Juzna i
Centralna 8,3 6,0 4,4 3,9 33 2,5 4,0 3,4
Amerika
Evropa 43,7 | 52,0 | 533 | 441 | 445 | 450 | 36,4 | 375
Afrika 7,0 5,2 3,9 4,6 2,6 2,2 3,4 3,2
Srednji 21 | 23 | 27 | 62 | 33 | 28 | 42 4,2
istok
Azija 151 | 141 | 149 | 185 | 235 | 235 | 31,5 | 303

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, 2017, p. 101.

U drugoj polovini XX veka medunarodna trgovina se ubrzano razvijala,
tako da se u periodu posle 1950-tih pa do pocetka XXI veka, vrednost
medunarodne trgovine povecala preko 140 puta. Takode, posle 1948. godine,
kada je Opsti sporazum o carinama i trgovini (General Agreement on Tariffs and
Trade - GATT) zvani¢no stupio na snagu, regionalna struktura svetske robne
trgovine se znacajno promenila. UoCava se da su glavni korisnici trgovinske
liberalizacije, koja je sledila, bile razvijene industrijske zemlje i, u kasnijem
periodu, Azija. Nakon posleratnog oporavka, od ranih 1960-tih godina uceséa
Severne Amerike i Zapadne Evrope u svetskoj trgovini su bila veoma stabilna.
Najveéi porast svog uceSca u svetskoj trgovini, tokom posmatranog perioda,
ostvarila je Azija. Tokom 1980-tih i 1990-tih, izvoz Azije je rastao po stopi od
8,6% godisnje, §to je bilo 3,2% iznad rasta svetskog izvoza, koji je iznosio 5,4%.
Ovakav rast, tokom dugotrajnog perioda, je doveo do znacajnog porasta ucesca
Azije u svetskom izvozu (Stojadinovi¢, 2013).

Pocetkom XXI veka, najznacajniji ucesnici u medunarodnoj trgovini
robom su Kina, SAD i razvijene zemlje Evropske unije. Prema podacima za
2016. godinu, koji su prikazani u Tabeli 3, najveci svetski izvoznik je Kina, koja
ucestvuje sa preko 13% u svetskom izvozu. Na drugom mestu su SAD, a slede ih
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Nemacka i Japan. Najveci uvoznik su SAD, na koje otpada preko 13% svetskog
robnog uvoza, a na drugom mestu je Kina.

Tabela 3. Vode¢i svetski izvoznici i uvoznici roba u 2016. godini

Vode¢i izvoznici Vodeéi uvoznici

Zemlia Vrednost Udeo Zemlia Vrednost Udeo
. (mlrd. USD) (%) . (mlrd. USD) (%)
Kina 2098 13,2 SAD 2251 13,9
SAD 1455 9,1 Kina 1587 9,8
Nemacka 1340 8,4 Nemacka 1055 6,5
Japan 645 a0 | yeme 636 3.9
ritanija
Holandija 570 3,6 Japan 607 3,7
Hong Kong 517 3,2 Francuska 573 3,5
Francuska 501 3,1 Hong 547 3,4
Kong
Koreja 495 3,1 Holandija 503 3,1
Italija 462 2,9 Kanada 417 2,6
Velika 409 2,6 | Koreja 406 2,5
Britanija

Izvor: World Trade Organization, International Trade Statistics, Geneva, 2017, p. 102.

Ako se zemlje ¢lanice Evropske unije posmatraju objedinjeno, moze se
konstatovati da zemlje Evropske unije, Kina i Sjedinjene Americke Drzave
predstavljaju tri najznacéajnija uesnika u medunarodnoj trgovini. Izvoz zemalja
¢lanica Evropske unije u 2016. godini ¢inio je 15,6% ukupnog svetskog izvoza,
dok je njihovo uceS¢e u ukupnom svetskom uvozu iznosilo 14,8%. Vrednost
trgovine robom, medu drzavama ¢lanicama Evropske unije je u 2016. godini
iznosila 3.110 milijardi evra. To je 78% viSe od ostvarenog obima izvoza iz
zemalja Evropske unije u drzave neélanice, koji je iznosio 1.745 milijardi evra.
Kada je re¢ o trgovini zemalja Clanica sa zemljama izvan Evropske unije,
vrednost medunarodne trgovine robom u 2016. godini iznosila je 3.453 milijarde
evra.

Treba reéi, da su u periodu izmedu 2006. i 2016. godine, postojale znatne
razlike u razvoju izvoza robe iz Evropske unije prema glavnim trgovinskim
partnerima (Slika 1). Medu glavnim trgovinskim partnerima, najveca stopa rasta
zabelezena je u pogledu izvoza u Kinu, koji se viSe nego utrostrucio, dok se izvoz
u Juznu Koreju i Brazil, viSe nego udvostrucio. Izvoz u NorveSku i Japan
povecavao se postepeno i u 2016. godini je bio 26 %, odnosno 30 % veci, nego
2006. 1zvoz zemalja ¢lanica u Rusiju, U posmatranom periodu, nije se znacajno
promenio. Kada je re¢ o uvozu, izmedu 2006. i 2016. godine doslo je do
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smanjenja obima uvoza robe iz Japana, Rusije i Norveske, a najveéi rast
zabelezen je u pogledu uvoza iz Kine i Indije.

Slika 1. Trgovina zemalja ¢lanica sa zemljama izvan Evropske unije u periodu
od 2006. do 2016. godine
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Izvor: Eurostat Statistics Explained, 2017.

Nemacka je 2016. godine bila najvazniji u€esnik u trgovini izvan
Evropske unije, sa uces¢em od 28,7% U izvozu robe u drzave neflanice i
uces¢em od 18,8% uvoza. Sledea tri najveca izvoznika: Velika Britanija
(11,1%), Italija (10,5%) i Francuska (10,5%) zadrzali su iste vrednosti kao 2015.
godine (Eurostat Statistics Explained, 2017).

Poslednjih decenija, pored trgovine robom, sve vece ucesce na svetskom
trzi$tu ima i trgovina uslugama. Pritom, najveci rast ima trgovina kompjuterskim
i informacionim uslugama. Proizvodi i usluge informacionih tehnologija sastavni
su deo svih rastucih industrija svetske ekonomije, a investiranje u informacione
tehnologije postala je integralna strategija svih uéesnika finansijskog trzista, kako
bi ostali konkurentni na nacionalnom, regionalnom i svetskom trzistu (Jednak,
2009).
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Mozemo zakljuciti, da u savremenim uslovima poslovanja, medunarodna
trgovina sve viSe postaje vitalni faktor privrednog razvoja i kljuéni pokretac
globalizacije trzista. Ipak, treba imati na umu da poslovne transakcije na svet-
skom trZi$tu nose sa sobom odredenu dozu rizika, jer se, ¢esto, obavljaju izmedu
subjekata koji se dovoljno ne poznaju ili nemaju medusobno dovoljno poverenja.
Pored toga, u poslu medunarodne trgovine pojavljuju se i dodatni faktori koji u
sebi kriju opasnost, pri ¢emu se pre svega misli na: razli¢itost pravnih sistema,
razli¢ite trgovacke obicaje, unapred nesagledive drzavne mere ili nestabilnost
valuta. U takvim uslovima, ucesnici u medunarodnoj trgovini moraju izabrati
instrumente obezbedenja, koji u najve¢oj meri pruzaju sigurnost poslovnim
partnerima i svode na minimum dejstvo faktora rizika, pri ¢emu je jedan od
najznacajnijih instrumenata obezbedenja - bankarska garancija.

2. BANKARSKA GARANCIJA KAO INSTRUMENT
OBEZBEDENJA U MEDUNARODNOJ TRGOVINI

Bankarske garancije predstavljaju jedan od najznacajnijih instrumenata
obezbedenja u medunarodnom poslovanju, a njihov nastanak i razvoj tesno je
povezan sa modernim oblicima svetske trgovine i bankarstva. Siroka upotreba
bankarskih garancija u medunarodnom prometu moZe se objasniti povecanim
obimom i intenzitetom medunarodne razmene dobara, pri ¢emu se, veoma ¢esto,
uspostavljaju odnosi izmedu poslovnih partnera koji se ne poznaju i koji se
nalaze na velikim geografskim udaljenostima. Savremeni robno-nov¢ani promet,
naro¢ito na medunarodnom trziStu, karakteriSe brojnost subjekata, njihovo
medusobno nepoznavanje i rastu¢e nepoverenje. Subjekti, koji ucestvuju u
medunarodnom prometu, pripadaju razli¢itim drzavama i podvrgavaju se
razli¢itim pravnim sistemima, zbog ¢ega njihova prava i obaveze dobijaju medu-
narodnu dimenziju. Oni moraju da poStuju ne samo svoje nacionalne propise,
nego i odredbe medunarodnih sporazuma koje obavezuju njihovu zemlju, kao i
propise druge drzave, €iji subjekti ucestvuju u konkretnoj poslovnoj transakeiji.
Na medunarodnom planu, ova pravna pitanja su regulisana medudrZzavnim
sporazumima i autonomnim izvorima medunarodnog poslovnog prava, a u okviru
nacionalnih zakonodavstava, sva pitanja su regulisana imperativnim propisima,
Sto odrazava izuzetan interes koji drzave imaju u ovoj oblasti (Vilus i sar., 2008).

U takvim uslovima se pokazalo da klasi¢na sredstva personalnog i
realnog obezbedenja potrazivanja ne mogu da zadovolje novonastale potrebe u
svim slu¢ajevima. Zbog toga su se, u okvirima postoje¢ih instituta ili na osno-
vama opstih principa ugovornog prava, postepeno uobli¢avala nova sredstva
obezbedenja, medu kojima je jedno od najznacajnijih - bankarska garancija.

Bankarska garancija predstavlja jednostrani pravni posao kojim se banka
(garant) obavezuje da ¢e korisniku garancije isplatiti odredeni novc¢ani iznos, koji
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je naveden u garanciji, ukoliko se za to ispune odredeni uslovi, tj. ako duznik iz
osnovnog ugovora ne ispuni ili neuredno ispuni svoje ugovorne obaveze
(Pavicevi¢, 1999).

Bankarska garancija i njen americki ekvivalent ,,stand-by* akreditiv su
noviji instrumenti medunarodne trgovacke prakse. Sira upotreba ovih instrume-
nta pocinje u drugoj polovini 1960-tih godina, a njihova osnovna svrha je
osiguranje izvrSenja ugovornih obaveza. Osiguranje se sastoji u obavezi banke,
koja je izdala garanciju, da u slucaju ispunjenja uslova sadrzanih u samoj
garanciji, isplati korisniku garancije odredeni nov¢ani iznos.

Bankarska garancija, kao instrument obezbedenja, oformljena je od
strane privredne prakse i, kao takva, u velikoj meri se tipizirala u medunarodnom
poslovanju, tako da se danas podjednako primenjuje u zemljama sa razli¢itim
drustvenim i pravnim uredenjima (Ivani§ M., Ivanis S., 2012).

Bankarskom garancijom obezbeduje se korisnik garancije, ne samo za
slu¢aj nastupanja nemogucnosti placanja obaveza glavnog duznika, ve¢ i za Citav
niz neispunjavanja ili neurednog izvrSavanja ugovorenih obaveza. Garancije
dobro poznatih banaka daju moguénost partnerima iz raznih zemalja, koji se
(Cesto) dovoljno ne poznaju, da sa mnogo ve¢om sigurnoSc¢u realizuju odredeni
spoljnotrgovinski odnos.

Banke izdaju garancije u vezi sa robnim prometom kada su u pitanju
poslovi uvoza i izvoza, pruZzanje usluga ili obavljanje radova u inostranstvu. Sa
garancijama se sreCemo i kod izvrSenja medudrzavnih kreditnih sporazuma i
finansijskih aranzmana, a koriste se i kao kaucija za uce$¢e na licitacijama.
Bankarske garancije, za razliku od drugih instrumenata u medunarodnom plat-
nom prometu, nemaju odreden stalan oblik, ve¢ se, kao veoma elastiCan
instrument, prilagodavaju konkretnim uslovima i poslovima (Trifunovi¢, 1976).

Zbog visokog stepena zastite od rizika neizvrSenja ugovornih obaveza i
efikasnog sistema naplate potrazivanja, bankarska garancija, uz dokumentarni
akreditiv, predstavlja jedan od najces¢e koriS¢enih instrumenata obezbedenja,
koji preduzec¢ima pruza visok stepen sigurnosti u medunarodnom poslovanju.
Dok se dokumentarni akreditivi pretezno koriste u robnom prometu, bankarske
garancije se najviSe koriste kao osiguranje za izvrSenje usluga, radova i ostalih
ugovornih obaveza. Pojava i Sirenje bankarskih garancija posledica je, sa jedne
strane, povecanih rizika u medunarodnoj trgovini, narocito u vezi sa izvodenjem
investicionih radova, a sa druge, potrebom da se stvori pouzdani instrument
osiguranja za izvrSenje razlicitih vrsta obaveza.

Prema podacima Banke za medunarodna poravnanja iz Bazela, koji su
prikazani u sledecoj tabeli, u periodu od 2008. do 2011. godine, dokumentarni
akreditivi 1 bankarske garancije imali su 52% uceS¢a u ukupnom obimu
kori$¢enih instrumenata obezbedenja i placanja u medunarodnom prometu. Pri
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tome, bankarske garancije i stand-by akreditivi, u ukupnom obimu koris¢enih
instrumenata obezbedenja, su ucestvovali sa 19%.

Tabela 4. Procenat koriS¢enja dokumentarnih akreditiva i bankarskih garancija kao
instrumenata obezbedenja u periodu od 2008. do 2011. godine

Vrsta proizvoda Procenat ucesca
Dokumentarni akreditivi i bankarske garancije 52
Uvozni akreditivi 26
Izvozni akreditivi 7
Bankarske garancije i standby akreditivi 19

Izvor: Bank for International Settlements, Trade finance: developments and issues,
No 50, Basel, 2014, p. 14.

U narednim godinama uloga ovih instrumenata obezbedenja se jo§ vise
povedala tako da, prema podacima Medunarodne trgovinske komore iz Pariza,
koji su prikazani na Slici 3, bankarske garancije i stand-by akreditivi u 2015.
godini, kao instrumenti za podsticanje izvoza u medunarodnoj trgovini,
ucestvuju sa oko 25%.

Slika 2. Procenat uce$c¢a bankarskih garancija i stand-by akreditiva
kao instrumenata za podsticanje izvoza u 2015. godini

. Dokumentarni akreditivi

Bankarske garancije

. Direktna placanja
Standby akreditivi

Dokumentarna naplata

. Ostalo

Izvor: International Chamber of Commerce, Rethinking Trade & Finance,
Paris, 2016, p. 42.

Ako se posmatraju trendovi koriS¢enja pojedinih instrumenata
obezbedenja i placanja u medunarodnom prometu sa stanoviSta banaka, iz
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izvestaja Medunarodne trgovinske komore moze se videti da je u 2015. godini
52% banaka prijavilo povecanje obima aktivnosti finansiranja trgovine. Pritom,
89% ispitanika smatra da je sposobnost njihovih banaka, da zadovolje potrebe
svojih Klijenata u pogledu finansiranja medunarodne trgovine, ostala stabilna ili
da se povecala.

Procenat ucesca bankarskih garancija i stand-by akreditiva, u ukupnom
obimu kori§¢enih instrumenata obezbedenja, se u 2016. godini jos vise povecao i,
prema podacima Medunarodne trgovinske komore iz Pariza, on iznosi 29,1%.

Slika 3. Procenat u¢esca bankarskih garancija i stand-by akreditiva
kao instrumenata za podsticanje izvoza u 2016. godini

Direltna placanja 1.2%
Dokumentarna naplata 18.8%
Standby akreditivi 7.3%
Bankarske garancije _ 21.8%
Dokumentarni akreditivi 40.6%
| | | | | \ | | \ \

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% 50%

Izvor: International Chamber of Commerce, Rethinking Trade & Finance,
Paris, 2017, p. 104.

Povecanje obima izdatih garancija rezultat je Cinjenice da u savremenim
uslovima Sirenja poslovanja na nova trziSta i rastuéeg nepoverenja medu
ucesnicima u medunarodnoj trgovin i po pitanju ispunjenja obaveza iz zakljuce-
nog ugovora, bankarske garancije predstavljaju jedan od najsigurnijih instrume-
nata obezbedenja, bez koga se ne bi mogao obaviti nijedan znacéajniji posao u
medunarodnom prometu. Pravilna upotreba bankarskih garancija pruza ucesni-
cima na medunarodnom trziStu zastitu od rizika placanja i izvr§enja. Otvaranjem
bankarske garancije, prodavac je siguran da ¢e naplatiti svoja potrazivanja, dok je
kupac siguran da ¢e prodavac, u odredenom roku, izvrSiti preuzete ugovorne
obaveze.

S obzirom na nisku stopu neispunjenja ugovornih obaveza i relativno
nizak kreditni rizik Koji sa sobom nose, bankarske garancije su vrlo Cest
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instrument obezbedenja koji banke odobravaju U medunarodnom prometu. One
se koriste kao osiguranje u raznim vrstama poslovnih transakcija, od ugovora o
izgradnji i kupoprodaji, pa sve do izvrSenja finansijskih obaveza, kao $to su
zajmovi i njihova otplata.

U savremenim uslovima poslovanja, U kojima medunarodne transakcije
postaju sve rizi¢nije, a osiguranje prava iz tih transakcija sve skuplje i dugo-
trajnije, bankarske garancije pruZzaju jedan oblik preuzimanja obaveza, Koji
ucvrséuje pouzdanost i kredibilitet uéesnika. Sama ¢injenica da banke pristaju na
prezimanje obavezu pla¢anja po osnovu bankarskih garancija, dovoljna je da se
time znacajno doprinese ozbiljnosti preuzetih obaveza i unapredenju meduna-
rodne trgovine.

ZAKLJUCAK

Bankarska garancija je jedno od najceSc¢e koris¢enih sredstava
obezbedenja, koje ucesnicima u medunarodnom poslovanju obezbeduje znacajne
prednosti. lzdavanjem garancije, interesi prodavca su zastieni na taj nacin, §to
mu bankarska garancija obezbeduje naplatu prodate i izvezene robe. Prodavac,
kod poslova sa inostranstvom, ¢esto nije upoznat sa finansijskim prilikama kupca
i rezultatima njegovog poslovanja pa, zato, sklapanje ugovora o prodaji sa
nepoznatim partnerom sadrZi izvestan rizik. Otvaranjem bankarske garancije,
ovaj rizik nestaje, jer prodavcu za naplatu njegovog potrazivanja, sem kupca, po
osnovu ugovora o prodaji, odgovara neposredno i banka, koja je izdala bankarsku
garanciju, u koju ¢e prodavac imati poverenje i za koju je siguran da ¢e mu
isplatiti iznos garancije, ako bude ispunio uslove koji Su u ugovoru navedeni.

Bankarska garancija, u poslovima medunarodne trgovine, obezbeduje
prodavcu naplatu protivvrednosti izvezene robe, ¢ak i U slucaju ako bi platni
promet izmedu zemalja kupca i prodavca bio, privremeno, obustavljen. U ovom
sluc¢aju, prodavac kome je garancija izdata od strane banke njegove zemlje,
prebacuje ovaj rizik na pomenutu banku, koja Ce, sa svoje strane, preduzeti
odgovarajuce mere radi zastite svojih interesa.

S obzirom na znacaj koji ima u smanjenju rizika i povecanju sigurnosti
naplate, mozemo zakljuCiti da bankarska garancija predstavlja jedan od
najznacajnijih instrumenata obezbedenja izvr§enja ugovornih obaveza i placanja i
zauzima znacajno mesto U medunarodnom poslovanju.
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ABSTRACT

In the affairs of international trade that characterizewith spacial distance
of clients and impossibility of real assessment of credit standing of business
partner, often in business transactions there is a need for using bank guarantees as
instruments of security payments.

Comparing to other security instruments, bank guarantee demonstrates
significant advantages. It is more convenient means from real securities, for it
does not employ certain material resources, nor it limits their turnover. To
provide receivables with bank guarantee means to protect to the fullest possible
extent economic interests of creditor from the risk of failure to perform the
contract. Regulation for bank guarantee are being equalized by common terms of
bank business activities, form bank guarantees, standardization of content and
equalized interpretation of guarantee clauses, which gradually developed and
constructed the autonomous Commercial Law for bank guarantees.

Bank guarantees are usually required when it comes to specific busi-
nesses which employ stronger obligation and security that obligations transferred
with contract will fulfill in the manner that was noted. Understanding the
utilization of bank guarantees provides better negotiating position in business
conclusions, faster reaction to demands of public calls for collecting proposals
and securing own claims.

Due to its non - accessoriness, abstractness and the fact that fast and
simple act of realization provides coverage for great amount of risk, bank
guarantee is one of the most important instruments of security payments in
international trading operation.
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